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PROFIL

Führungskraft mit über 25 Jahren Erfahrung an der Schnittstelle von internationalem Geschäft, Recht und industriellem

Betrieb. Als Geschäftsführer der Megainpharm GmbH (Wien, 2010–2025) und CEO der Infamed Group (2023–2024) verantwortete

ich eine Pharmagruppe mit über €120 Mio. Umsatz, 300+ Beschäftigten in der Produktion, einem Investitionsprogramm von

über €35 Mio. und 17+ Produkten, zugelassen in 27 Ländern. PhD (Zivilrecht) mit Schwerpunkt internationales Recht und IP:

Führung eines internationalen Patent- und Markenportfolios (Indien, Japan, Südkorea, Vietnam, Brasilien, EU, GUS) sowie

grenzüberschreitender Transaktionen von €10–170 Mio. Praxis im Markteintritt in Indien, im Behördendialog in MENA (Ägypten),

in der Beschaffung von Wirkstoffen und Komponenten aus Indien und China sowie im Behörden- und GMP-Umfeld.

Internationale Märkte: EU ·

GUS · Indien · Ostasien · MENA

Recht, IP & Governance: PhD (Zivilrecht) ·

Patente · M&A

Große Betriebe: GMP-Werke ·

CAPEX · Supply Chain

WICHTIGSTE ERFOLGE

Als CEO: Umsatz der Infamed Group über €120 Mio. (2024), Gewinn +17 % ggü. 2023; Gruppenverkauf 2025 begleitet.

Leitung der Pharmaproduktion mit über 300 Beschäftigten; Industriepark mit über 500 Fachkräften.

Umsetzung eines Investitionsprogramms von über €35 Mio.: API-Produktion, Sterilbereiche und GDP-Lager.

Zulassung von 17+ Arzneimitteln in 27 Ländern; 9+ erfolgreiche nationale und internationale GMP/GDP-Inspektionen.

Strukturierung und Steuerung von M&A- und Corporate-Development-Transaktionen von €10–170 Mio.

Führung einer PCT-Patentfamilie mit nationalen Phasen in Indien, Japan, Südkorea, Vietnam, Brasilien und Europa sowie

eines Markenportfolios (Madrider System) in 8 Ländern Zentralasiens, des Kaukasus und der GUS.

Einkaufsleitung für 27 Produktionsstandorte in Europa und Eurasien (Gruppenumsatz ca. USD 3,5 Mrd., Retal Industries).

INTERNATIONALE MARKTERFAHRUNG

Indien Markteintrittsplan für das Antiseptikum Miramistin mit einem indischen Berater (2020); Zulassungsantrag

bei der indischen Behörde und Suche nach indischen Lohnherstellern (2021); Lizenzgespräche mit Sentiss

zu Augentropfen (2024); Aufrechterhaltung des indischen Patents.

Beschaffung

China & Indien

Lieferantenaudits in China (2018: Shanghai, Zhangzhou, Wuhan, Ningbo): Sprühpumpenhersteller Stone

und Bona, Sterilisationszentrum, Formenbauer; Gespräche mit Sinocare über die Lieferung seiner Blutzu‐

ckermessgeräte in die EAWU. Freigabeverantwortung für den Einkauf von Wirkstoffen bei indischen und

chinesischen Herstellern sowie von Verpackungskomponenten aus China (Infamed K, 2023–24).

Ost- & Südostasien Patentschutz in Japan, Südkorea und Vietnam; Ausdehnung der Marke OKOMISTIN auf Vietnam (2024);

Mitwirkung an einem Joint-Venture-Projekt mit Nepes (Südkorea) für Katheter; Zulassung und Markteinfüh‐

rung eines Medizinprodukts unter eigener Marke (gleicher Wirkstoff wie Miramistin) in Thailand.

MENA Gespräche mit dem ägyptischen Gesundheitsministerium in Kairo als Geschäftsführer der Megainpharm

(2019) zur gegenseitigen Anerkennung klinischer und präklinischer Studien zwischen EU, MENA und

Russland; eine Studie ins Dossier-Portfolio für eine künftige Zulassung in Ägypten aufgenommen. Aktuelle

Beratungsmandate in Jordanien und den VAE (vertraulich).

Petrochemie,

Asien

Lizenzgeberauswahl für ein PX-PTA-PET-Projekt (Uniplast Trading, 2007): Besuche mit UOP und Axens bei

Reliance in Indien (Mumbai, Hazira, Jamnagar), einer CCR-Anlage bei Seoul und PX-/PTA-/PET-Anlagen in

China (Ningbo, Changzhou). Axens (Frankreich) als PX-Lizenzgeber gewählt; Errichtung der Anlage in der

Raffinerie Nadwirna, Ukraine, geplant.

GUS & EAWU Markenschutz OKOMISTIN in Kasachstan, Kirgisistan, Georgien, Usbekistan, Armenien, Aserbaidschan,

Tadschikistan und Turkmenistan; Vorstandsmitglied ISPE Eurasian Affiliate (2021–2022).
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BERUFSERFAHRUNG

Unabhängiger Executive & Berater · Wien 2025 – heute

Beratung zu Pharma-Markteintritt, Lokalisierung, IP und Produktion; vertrauliche Mandate, u. a. Pharma-Lokalisierung in

Jordanien und Abstimmung mit der Mashreq Bank (VAE).

Mitgründer & Mitgesellschafter, Appliner · Moskau / Dubai · No-Code/Low-Code/KI-Plattform 12/2021 – heute

Mitgründung (38 Beschäftigte, Umsatz ca. €7 Mio.); Strategie und Unternehmensentwicklung.

CEO, Infamed Group · Wien / international · die Megainpharm GmbH war Teil der Gruppe 06/2023 – 12/2024

Leitung der gesamten Gruppe: Gruppenumsatz über €120 Mio. im Jahr 2024 (Gewinn +17 % ggü. 2023); Produktion mit

300+ Beschäftigten, Industriepark mit 500+ Fachkräften.

Leitung von Investitionsprojekten (API-Werk, Sterilbereiche, GDP-Lager) im Rahmen eines Programms von über €35 Mio.;

Behördenkontakt bei 9+ GMP/GDP-Inspektionen.

Geschäftsführer, Megainpharm GmbH · Wien / international 01/2010 – 02/2025

Leitung des internationalen Pharmageschäfts: Regulatory Affairs, IP-Schutz, Arzneimittelzulassung sowie Steuerung der klini‐

schen Entwicklung und der Lohnherstellung.

Verantwortung für das internationale Patent- und Markenportfolio und grenzüberschreitende Lizenzen; Behördendialog im

Ausland, u. a. mit dem ägyptischen Gesundheitsministerium (2019); Begleitung des erfolgreichen Gruppenverkaufs 2025.

Unternehmensgruppe Mashcenter / Mega-Plastik · Russland · MOE · Österreich · parallele Funktionen 1999 – 2010

Mashcenter LLC (OOO), Commercial Director (1999–2010): Beschaffung von Rohstoffen und Anlagen (Einkaufsbudget ca.

USD 10 Mio. p. a., 2 direkte Mitarbeitende) für ein Geschäft mit ca. USD 250 Mio. Jahresumsatz; Leitung von M&A-Projekten.

Mega-Plastik GmbH, stellv. Direktor (2001–2010, Gesellschaft inzwischen liquidiert): internationale Beschaffung und Distribu‐

tion in Mittel- und Osteuropa; Rekonstruktion einer Raffinerie.

Verpackungsgeschäft (PET-Preforms, Verschlüsse, PET/HDPE, 2000–2005): Reisen nach Europa, Südkorea, Japan, Australien.

Director of Purchasing, Retal Industries Ltd · Eigene Gruppe, inkl. verbundener Uniplast Trading · parallel 2005 – 2008

Einkauf für 27 Produktionsstandorte in Europa, Russland, der Ukraine und Kasachstan (Gruppenumsatz ca. USD 3,5 Mrd.).

Uniplast Trading (2007–2008): Lizenzgeberauswahl für ein PX-PTA-PET-Projekt; Projektleiter für die ukrainischen Gesell‐

schafter (Getränkemarke Biola) eines Greenfield-Projekts zur Abfüllung von Alpenquellwasser mit der Familie Habsburg an der

Koralpe, Grenzregion Steiermark/Kärnten (19-km-Leitung, JV und Businessplan); 2008 krisenbedingt eingefroren.

AUSGEWÄHLTE PROJEKTE

Verkauf der Khimmashbank an Oleg Tinkov (2006): Vorbereitung des Verkaufs von 84,72 % der Anteile und persönliche

Unterzeichnung mit Oleg Tinkov (SPA, Garantien, Beschlüsse, Closing). Daraus entstand Tinkoff Credit Systems, heute die

T-Bank, eine der systemrelevanten Banken Russlands.

Pharmapark ECOBALTIC 2: Masterplan, gemeinsame Infrastruktur und Produktionsportfolio für einen exportorientierten

Pharmacluster, u. a. GDP-Lager und neues Werk für Lösungen.

API-Produktionsplattform: ICH-Q7/GMP, Technologietransfer, Design Qualification, Anlagen und Automatisierung.

AUSBILDUNG

2020–2023 Executive MBA (2021–2023); Digitale Transformation, CDTO (2020–2021) · SKOLKOVO School of Management

2006 PhD (Zivilrecht), Kandidat der Rechtswissenschaften · Moscow University for the Humanities

2003 Law & Economics · Universität Wien

1998–2003 Diplom (Spezialist) Zivilrecht · Lomonossow-Universität Moskau

SPRACHEN

Russisch (Muttersprache) · Englisch (C2) · Deutsch (C1)

PUBLIKATIONEN &  VORTRÄGE

Mitautor (einer von drei Autoren; Übersetzung und Adaption für die Region Kaliningrad) zweier Bücher auf Russisch: West-

Berlin: Mauern sind kein Hindernis. Erfahrungen der Entwicklung in Isolation (2016) und Fortsetzung West-Berlin. Mauern sind

kein Hindernis. Wirtschaftsreformen im wiedervereinigten Deutschland (2022).

Vorträge auf CMT-PET-Konferenzen in Vilnius und Moskau.
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